Cmarsys

emarsys ist einer der filhrenden Anbieter von E-Mail-Marketing-Lésungen und -Dienstleistungen in Europa.
In den letzten Jahren entwickelte sich emarsys exponentiell um seine Position als flihrender Anbieter in der
Schweiz und Europa zu sichern.

Emarsys betreut Gber 800 internationale Kunden und bietet diesen eine Technologie, die am Markt seines
Gleichen sucht. Aktuell beschéftigt emarsys liber 150 Mitarbeiter an den Standorten Wien, Minchen, Berlin,
London, Zirich, Paris und Hong Kong.

Zu unseren zufriedenen Kunden gehdren unter anderem eBay, Vodafone, Zurich Versicherung, Dein Deal,
Die Schweizer Post, Siemens, sowie der Schweizer Marketing Club (SMC).

Emarsys versendet monatlich ca. 2,5 Milliarden E-Mails und gehoért damit zu den gréBten Versendern von
Retention-Marketing E-Mails weltweit.

Im Zuge unserer kontinuierlichen Expansion suchen wir fir unseren Standort in Zlrich Mitarbeiter, die
unseren Weg aktiv mitgestalten und uns bei unserem Wachstum unterstiitzen.

Wir bieten eine abwechslungsreiche Herausforderung in einem jungen und dynamischem Team, in spaBiger
und kollegialer Arbeitsatmosphare, so wie ein attraktives Gehaltsmodell.

Machen Sie den nachsten Karriereschritt gemeinsam mit uns!

New Business Development /

Sales Consultant

Unsere Anforderungen:

Der ideale Kandidat ist eigenstandig, ergebnisorientiert und klar fokussiert auf die Akquise von Neukunden.
Er plant voraus und betrachtet seine eigene Leistung kritisch. Er arbeitet professionell und hat keine Scheu
im Umgang und in Verhandlungen mit Entscheidungstragern und Geschaftsfiihrern. Er ist auBerdem
zuverlassig und flexibel und besitzt die Fahigkeit empathisch auf seinen Gesprachspartner einzugehen.

Nachweisbare Erfolge in der Akquise von Neukunden vom ersten Cold Call bis hin zum Abschluss
Die Fahigkeit, schnell und eigenstéandig Neugeschéft zu generieren

Erfahrung und SpafB an der telefonischen Kaltakquise ist ein absolutes Muss

Eigenstandige Lead-Recherche und Pipeline-Pflege

Erfahrung im Umgang mit CRM-Software (idealerweise Salesforce)

Zielgerichtete und strukturierte, KPI-orientierte Arbeitsweise

Erfahrung in der Prasentation von Lésungen, Dienstleistungen und Software

Hervorragendes Verhandlungsgeschick und Fahigkeit, Andere zu Uberzeugen

SpaB am Netzwerken, Messen und Events

Lx E-Mail Marketing Solutions

emarsys eMarketing Systems AG, E-Mail: office@emarsys.com, Web: www.emarsys.com, Facebook: www.facebook.com/emarsys
Registered at: Commercial Court Vienna, Registry Number: 197024t, VAT ID: ATU 50359801

Austria: MarzstraBe 1 A-1150 Wien Tel: +43-1-4782080-0 vienna@emarsys.com
Germany: MaximillianstraBe 4b D-82319 Starnberg Tel: +49-8151-65041-22 munich@emarsys.com
Stralauer Platz 34 D-10243 Berlin Tel: +49-30-2977818-0 berlin@emarsys.com
France: 67, rue Anatole France 92300 Levallois-Perret  Tel: +33-17-0375463 admin.france@emarsys.com
UK: 100 Euston Street NW1 2HQ London Tel: +44-20-755456-21 uk@emarsys.com
Asia-Pacific: 139 Hennessey Road Wanchai, Hong Kong Tel: +852-3168 2500 hk@emarsys.com

Switzerland: Kanzleistrasse 53 8004 Zurich Tel: +41-44-24670-92 zurich@emarsys.com



Ihr Profil:

Was wir bieten:

B Einen Job in einem dynamischen und erfahrenen Team

Leistungsorientiertes Gehaltsmodell
Schnelle Aufstiegschancen

Sehr gute Englisch-Kenntnisse in Wort und Schrift

Flache Hierarchien und schnelle Entscheidungswege

Erfahrung im Vertrieb von ASP Software/Saas ist ein Plus

€

marsys

emarketing systems

Studienabschluss in Wirtschaftswissenschaften oder vergleichbare Ausbildung in Marketing / Vertrieb
Mindestens 1 bis 2 Jahre Erfahrung im B2B Direktvertrieb mit belegbarem Erfolgsnachweis

Hohe Internetaffinitdt (Soziale Netzwerke, Online Shopping, Online Gaming, etc.)

Alter zwischen 25 und 35
Know How in E-Commerce und Onlinemarketing

Ein Unternehmen mit internationaler Ausrichtung und einer starken Position am Markt

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Wir freuen uns Uber Ihre aussagekraftige Bewerbung inklusive
Gehaltsvorstellungen an: Philip Nowak (philip.nowak@emarsys.com): Vorgesetzter, und Georges P. Braun
(georges.braun@emarsys.com), Team Leader, Sales Switzerland. Bei Fragen steht Ihnen Herr Braun gerne

unter der Nummer 044 246 70 98 zur Verfiigung.

Nahere Informationen zum Unternehmen unter: www.emarsys.com
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